A fogyasztéi tarsadalom egyik jellemzdje az
aru-tilkinalat. Ennek okan jogosan gondolhatjuk
azt, hogy ha tulkindlat van, akkor ez maga utén
vonja a versenyt is. A verseny a fogyasztd
kegyeiért zajlik, igy hat & jdhet ki nyertesként.
Elméletileg! Csakhogy a tapasztalat nagyon sok
esetben mast bizonyit.

Jol tudjuk, hogy lehet pl. barkacsgépet vasarol-
ni mindségit, ismert markat, és persze lehet
venni ugyanazon funkciot ellatd gépet tavol-
keleti nevenincs  gyartotdl, téredékaron.
Amennyiben jaratlanok vagyunk adott terlleten, késztetést
érziink az ar alapjan donteni. Igaz, ha megteheti valaki, hogy
gyakran vegyen U] késziiléket, akkor lelke rajta.

Sajnos manapsag méar a nagyberuhazasokndl is az ar a leg-
fontosabb maszaki érv. Nem szamit a mindség, beszereléskor
mikodjon, Ugy nézzen ki, mint egy markasabb termék, a meg-
bizhatésag, a tartdssag, és Altalaban a mdszaki, mindségi
kévetelmények maéasodlagosak! Az épitd-szereld cégek is be
vannak szoritva a rendelkezésiikre all6 szlkds anyagi keretek
kozé, igyekeznek minél olcsébban beszerezni a sziikséges
anyagokat, hogy a munkadijon felil némi hasznuk is szar-
mazzon. A miszaki ellendrok a legtobb esetben anyagismeret
tekintetében nincsenek a helyzet magaslatan, igy aztan elfo-
gadjak a silany mindséget is. Bizony igy szilletnek a borzal-
masabbnal borzalmasabb mdszaki szinvonali épitmények,
berendezések.

Hol a tervezdi feleldsség? Hol a miszaki ellendri feleldsség?
Hol a kivitelezdi becsilet? Legfeliebb cs6dot jelent, majd mas
cégnév alatt folytatja tevékenységét. Manapsag ez gyakran
eldfordul, sajnos.

Ennek egyik oka az allandé arverseny, a masik nagyon sok
esetben a hozzad nem értés. Az utobbi a fajdalmas, mert a
felliletes tudas, esetleg a szakértelem hianyaban, a hozza nem
értés allapotdban ddntéseket hozni, igencsak nagy feleldtlen-
ség, vagy feleldsség (1?). Ki tudja? Az biztos, hogy ma els6-
sorban arat és nem arut vasarolnak a legtdbb esetben!
Tulajdonképpen a hozza nem értés teremti meg a ter-
mékutanzatok, koppintasok, a silany mindségd aruk piacét.
Sok esetben, még csak nem is a pénztelenség, a szdkos
koltségvetés, a takarékoskodas.

Ami megesik kicsiben, ugyanaz torténik nagyban is, és ezt a
folyamatot tdmogatja a hazai kdzbeszerzési térvény is. A folya-
mat aktiv résztvevbi a beszerzésekkel foglalkozo, Aaltalaban
gazdasagi szakemberek. A miszaki kollégak legtobb esetben
nem is tudnak a beszerzési folyamatokrdl. Ezek utdn mar nem
kell azon csodalkozni, hogy az ar a legfontosabb szempont
a biralat soran! Szdmokat dsszehasonlitani, kilondsebb iskola-
zottsdg nélkil is lehet. Viszont miszaki paramétereket,
tartossagi vizsgalati eredményeket, kiilonféle grafikonokat
Osszevetni, értékelni, mar nehezebb dolog. Miszaki szakem-

berek bevonasara gyakran nincs idd, mellesleg
elégedjenek meg azzal, amit kapnak. Sajnos
olykor a miszaki felkésziltséggel rendelkezdk
sem tudjak pontosan megfogalmazni para-
méterezett igényiiket. lgy aztan minden a keres-
keddk és logisztikusok megitélésére van bizva.
Ok pedig az arakhoz, és nem az aruhoz
értenek!

A hosszi tavi gondolkodast sokszor akada-
lyozzak a rovid lejaratl szerzGdések is. Ebben
az esetben az Uzemeltetdbnek nem érdeke a
tartds, j0 mindségl alkatrészek beszerzése. A lényeg: addig
m(kodjon, amig a szerz6dés tart, utdna oldja meg a tulaj-
donos, vagy a kovetkez8 Uzemeltetd.

A beruhdzasok terilletén ugyanez a helyzet, annyi kilonb-
séggel, hogy ott a fovallalkoz6, vagy épitd-szereld cégek
igyekeznek minél nagyobbat fogni. Ezért van az, hogy a ter-
vezdk és szaktervezok kitaldljaqk a lehetd legkorszerlibb
megoldasokat, betervezik a legmodernebb készilékeket és
berendezéseket. Majd a kivitelezés soran johetnek az olcso,
az ,ugyanigy néz ki", vagy az ,ugyanazt tudja csak olcséb-
ban” stb. megoldadsok. Ez ad létjogosultsdgot a koklerek
boldoguldsanak kishazankban. Az is az igazsaghoz tartdzik,
hogy sajnos akadnak tervezok, akik talan mar belefaradtak
elképzeléseik meghilsuldsaiba, vagy egyéb motivacié viszi ra
Oket a lelkismeretlen munkéara, és eleve megbizhatatlan
mindségld, no name termékeket terveznek be. Végil meg-
valdsul egy beruhdzas, ahol a négy erl kdbel minden ere
azonos szinQ, a kismegszakitok karakterisztikdja ismeretlen, a
kapcsolok érintkez6i néhany kapcsolas utan beégnek, a lam-
patestek tilkre rovid ido alatt befoltosodik, a mdanyag beren-
dezések besargulnak stb. Mert van, ami kozvetlenidl, mas
pedig Lengyelorszagon, vagy Szlovakian keresztil a Tavol-
Keletr6l szarmazik. llyen moédon boldogulhat az a cég is,
amely azzal trilkkdzik, hogy a gyenge mindségi lampatesteket
atcimkézi az altala képviselt német gyartméanyra. Sajnos tehet,
mert a hazai torvények ezt sem tiltjak. Igy aztan megveszik
az éarat, de nem nézik az arut!

A folyamat, amely elkezd6doétt egyhamar nem ér véget, sot
hovatovabb egyre jobban elterjed, mert jon az e-tenderek
idoszaka, ahol aztan valdjaban csak az &rak vannak verse-
nyeztetve, a vevd a péalyazat lezajlasa utdn beszallitdskor
taldlkozik az &ltala megvésarolt aruval, és annak mindségével.
A zsdkbamacska megbosszulja magat, mert az arharc csakis
a mindség rovasara mehet! Ebben az esetben val6jdban csak
ar és nem aru vasarlasarol szél a torténet.

Mikor fognak arut, és nem é&rat venni? Talan, majd ha a fo-
gyasztoi tarsadalom kifarad, feléljuk a Fold nyersanyagtarta-
|ékait, és akkor be kell érnink kevéssel, de j6 mindségalvel!
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